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夏勇、谢一飞、杨 通、黄鑫、刘洋、王丽雯、郁琦；【人寿资产】：

夏天、阳宜洋、赵文龙、李进、林清源、彭炜；【瑞信证券】：沈宇峰
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George Xie；【Daiwa Capital Markets】：Kylie Huang、Patrick Liao；

【Dantai Capital】：Wei Wei；【Eastspring Investments】：Kieron 

Poon；【Everest】：Min Zhou；【Fidelity】：盛楠；【FranklinTempleton】：

TonySun、Yu Heng Fan；【Fubon 】：Kevin Huang；【Fuh Hwa Asset 

Management】：Steven Tsai；【Fullerton】：Jonathan Gu、Jonathan 

Gu；【GIC】：XuMeng；【

；【 Eastspring Investments
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持“两个五年”战略规划，坚定走产品、客户和市场的多元化路线。

公司随时准备着超过预算目标的备案，以应对市场、产品、技术等变

化的风险，力争完成既定成长目标。公司上半年实现营业收入 481 亿

元，同比增长 32.08%，归母净利润 30.89 亿元，同比增长 21.73%。

从主要的财务指标上看： 

1、毛利率：公司归母净利润同比增长 21.7%，扣非后利润同比

增长
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二、副总经理、董事会秘书黄大伟先生针对公司 2021 年上半年

经营及业务发展状况进行说明 

2021 年上半年，全球政治和经贸环境复杂多变，地缘政治和国

际贸易摩擦给全球经济发展带来了诸多挑战和不确定性。报告期内，

新冠疫情在海内、外持续反复，部分国家和地区经济阶段性停摆。受

相关因素的综合影响，今年全球芯片供应短缺、部分原材料价格上涨、

人力成本持续上升，众多外部环境因素的共同影响对行业形成了一定

冲击，对公司部分业务的落地时间也带来不同程度的递延。公司主要

业务板块的表现情况如下： 

（一）消费电子业务 

1、声学穿戴产品：虽受疫情和市场需求放缓的影响，声学穿戴

产品的整体出货仍如之前预测，没有太多变化，不论是生产中的老产

品还是未来的新产品，公司都还是客户主要的合作伙伴，公司团队将

一如既往地保持专注，做好本职工作。市场认为大客户单一的声学穿

戴产品对公司影响巨大，但实际状况并不如此，一些偶尔发生的个别
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代的新产品，以及明、后年的整体表现，公司都保持乐观。除了已经

发生的、公司无法控制的销量情况，其他各方面均按着当初进入该市

场前制定的规划在走，相信不论从财务贡献或是与上市公司协同的角

度，都值得大家期待。 

6、光学显示模块：相关业务进展顺利，一切都在按预期的进度

在推进，和系统封装产品的发展一样，目前还是扎根技术，把技术准

备好，明年将带来比较可观的效益。除了大客户，公司也会跟进其他

机会。 

7、大客户其他产品：核心大客户未来的其他重要产品线，公司

依然保持高度关注，也会高度参与。公司与客户的合作是全方面的，

会从零件模块先行配合，系统机会的争取，会在市场容量已经发生消

费量级的机会之后提前把落地方案准备好。 

8、其他消费电子：公司坚定走多元化的产品和客户路线，从工

艺制程、自动化、生产管理、质量等多个角度，充分发挥大平台优势，

争取各种类产品机会。但公司也会有所选择和取舍，能够和现有业务

产生协同、能够将现有的设备或制程横向拉通后直接应用的，将会是

公司优先考虑的。所有新业务都一定要有投资回报的预演和测算，一

定要对公司中长期发展有利。除大客户以外，公司规划了 15-20 家具

备一定规模的重要客户，每家客户都有 5-10 亿美金不等的长期业务

目标，整体预计每年都会以可观的速度增长。 

（二）汽车相关业务 

2021 年上半年，公司汽车相关业务的增长符合管理层预期，未

来几年也值得期待。虽然现阶段疫情对汽车整体市场影响较大，客户

出现芯片短缺，整体需求有压力，但公司短期内仍然会坚持投入，努

力开发新产品新客户。目前公司在汽车相关业务上的投入高于公司平

均水平，但是预计三年左右，投入产出会逐渐平衡。同时，公司在新

能源汽车上无论是产品还是客户层面都布局较深，相信不久就能从财

务数字层面呈现出来。 

（三）通信业务 

2021 年上半年，公司通讯业务销售收入成长 32%，虽然受到贸
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外疫情、地缘政治、全球贸易摩擦、芯片供应短缺、原材料价格上涨、

人力成本上升等背景下，当前面对的外部环境比较具有突发性，从多

维度、多方位考验着企业的前瞻和执行力，如此挑战给企业在预测未

来时带来一定不确定性。因为一旦大环境突然变化，如全球芯片供应、

疫情的反复，对公司部分业务的落地时间会带来不同程度的递延。但

是，公司永远对自身能力以及发展规划保持非常清醒的头脑，会不断

从挑战中寻找机遇，相信前期播下的种子也即将迎来收获，立讯人将

一如既往地拼搏和使命必达。 

2021 年下半年，挑战仍然存在，但公司“两个五年”战略目标

不会变化。公司将一如既往地坚定走产品、客户和市场的多元化路线，

充分利用前期通过内生、外延方式所搭建的完整平台，发挥自身产品

和工艺制程的垂直整合与协同优势，在挑战中寻机遇。 

 

三、公司管理层与投资者互动交流 

1、关于公司“两个五年”战略的定义及未来



                                    




